
TOTAL HORAS

165

MES MAYO PROGRAMA FICHA HORARIO

MUNI

CIPIO

/AMBI

HORAS COMPETENCIA

RESULTADOS 

DE 

APRENDIZAJE

ACTIVIDA

D DE 

PROYECT

ACTIVIDAD DE 

APRENDIZAJE
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27 28 29 30
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PLANEAR 

SISTEMAS 

DE 

NEGOCIACI

ON 

INTERNACIO

NAL, SEGÚN 

EXIGENCIAS 

DEL 

MERCADO Y 

ANALIZAR LOS 

POSIBLES 

MERCADOS 

NACIONALES E 

INTERNACIONALES 

PARA LA 

EXPOTACION DE 

PRODUCTO.

GESTION DE MERCADOS 2364785
1:00 PM -6:00 

pm

POPAYA

N
10 LIDER DE FICHA

2502386
7:00 am-1:00 

pm

POPAYA

N
54

DETERMINAR 

OPORTUNIDADES DE 

MERCADO DE 

ACUERDO CON LAS 

TENDENCIAS DEL 

ENTORNO Y LOS 

OBJETIVOS DE LA 

EMPRESA.

1.APLICAR LAS 

TECNICAS 

METODOS Y 

PROCEDIMIENTOS 

DE EVALUACION 

DE IDEAS EN EL 

PROCESO DE 

SELECCIÓN, DE 

ACUERDO CON LAS 

NECESIDADES DEL 

POPAYA

N
65

IMPLEMENTAR LAS 

ACCIONES DE 

PENETRACION DEL 

PRODUCTO O 

SERVICIO EN EL 

MERCADO DE 

ACUERDO CON LA 

RENTABILIDAD Y 

ESTRATEGIAS DEL 

MERCADO.

APLICAR PRUEBAS 

DE MERCADO A 

PRODUCTO O 

SERVICIOS CON 

CALIDAD DE 

SERVICIO TNIENDO 

EN CUENTA LAS 

POLITICAS DE LA 

EMPRESA.

 DISEÑAR 

PLAN DE 

MERCADEO

IDENTIFICAR LAS 

ESTRATEGIAS      DE 

PRUEBA DEL 

MERCADO                                                                                           

POPAYA

N
36

CONTROLAR LOS 

PROCESOS DE 

IMPORTACION Y 

EXPORTACION 

SEGÚN 

NORMATIVIDAD 

VIGENTE Y 

ACUERDOS ENTRE  

LAS PARTES

REGISTRAR LA 

EMPRESA COMO 

PRODUCTOR 

NACIONAL, 

OFERTA 

EXPORTABLE Y 

DETERMINCION DE 

ORIGEN ANTE LAS 

ENTIDADES 

CORRESPONDIENT

ES DE ACUERDO 

CON  LAS NORMAS 

PRESENTAR 

PROPUESTA

S DE

OPORTUNID

AD EN 

NEGOCIACI

ON

INTERNACIO

NAL PARA 

LAS PYMES

CONOCER  LOS 

PROECSOS DE 

DOCUMENTACION 

ANTE LA ADUNA Y 

LOS RESPECTIVOS 

PROEDIMIENTOS 

PARA LA 

EXPORTACIONES E 

IMPORTACION.

NOMBRE DEL INSTRUCTOR: ANGELICA MORA GOMEZ

CÉDULA: 66765995

CORREO ELECTRÓNICO:amorag@sena.edu.co                 

DIAS DE FORMACIÓN

J

U

N

I

O

NEGOCIACION 

INTERNACIONAL NOCHE
2238137

6:00 pm a 

10:00 pm

GESTION DE MERCADOS 2364785
1:00 PM  a 

6:00 pm

NEGOCIACION 

INTERNACIONAL MAÑANA





INSTRUCTOR


